
rynnäkkö

•	 Joo, mutta miljoonan
 lisämyynti ei onnistu

 nykyisillä tempuilla.

•	 Kyllä muuten, mutta
 asiakkaat eivät ymmä

rrä mitä myymme.

•	 Myyntikäyntejä piis
aa, mutta tilauksia uu

puu.

•	 Myyhän se, mutta ka
te on surkea.

•	 Ihan kivasti, mutta
 tuntihintaa ei enää v

oi nostaa.

KÄYKÖ palvelusi KAUPAKSI?

Ediste-rynnäkkö™ tuplaa katteesi työviikossa

EI LEIKKIÄ



Edisteen rynnäkköryhm
ä tuottaa myyjillesi k

äytännön 

työkalut, kuten esitte
en ja myyntiesityksen

. Muotoilemme 

tuotteellesi törkeän lu
pauksen, joka vetoaa p

äättäjiin.

Aikaasi hankkeeseen ku
luu vain 6 tuntia.

Miten tienaat eurosi takaisin?

Ediste-rynnäkkö sopii
 yrityksellesi, jos tav

oittelet 

vähintään miljoonan l
isämyyntiä tai 100 00

0 euron 

vuosittaista lisäkatet
ta. Ediste-rynnäkkö m

aksaa itsensä 

takaisin tyypillisesti
 alle 2 kuukaudessa.

Miten hyödyt?
•	 Pääset nopeasti test

aamaan uutta palvelua
si.

•	 Palvelumyyntisi kat
e kasvaa.

•	 Myyjäsi alkavat puh
ua hyödyistä ja rahas

ta 

tuoteominaisuuksien s
ijaan.

•	 Asiantuntijasi oppi
vat tuotteistamaan.

•	 Säästät aikaasi, sit
ä kuluu vain 6 tuntia.

Lisäksi saat sähäkän s
tartin myös sisäiseen 

markkinointiisi, sillä
 tuotteistusprojekti o

n mainio 

sitouttamisen keino.

Mitä saat tulokseksi?

Rynnäkkö päättyy aina
 projektiviikon perjan

taina. Saat 

silloin kouraasi kaikk
i myyjän perustyökalu

t:

1.	PowerPoint-myyntie
sityksen

2.	Hinnaston

3.	Tuotelaatikon

4.	50 kpl kaksipuoleisi
a nelivärisiä A4-esitt

eitä

5.	50 kpl nelisivuisia 
Kysymyksiä & vastauks

ia 

-dokumentteja

6.	Verkkosivuston

Toimitamme käyttöösi k
aikki projektissa käyt

etyt kuvat, 

logot ja taittotiedosto
t muistitikulla.

Miten tilaat oman Rynnäkkösi?

Ota yhteyttä Antti Apu
seen ja kysy lisää. Hä

net tavoitat 

puhelimitse numerosta
 041 449 7250 tai sähkö

postitse 

osoitteesta antti.apun
en@ediste.fi. Ediste-r

ynnäkön hinta 

on 14 500 euroa + alv.

Lisätietoja löydät oso
itteista rynnakko.fi &

 ediste.fi

Ediste Mainostoimisto

Punaisten ja sinisten 
värisävyjen hienosäät

öä
x

Taiteilijoiden pehmeit
ä brändipuheita ja pak

susankaisia silmälase
ja

x

Epämääräisiä aikataul
uja ja kuukausien proj

ekteja
x

Tuotteistaja ymmärtää
 insinöörien puhetta

x

Valmista viikossa, pää
set heti myymään

x

Kiinteä taksa, ei yllä
tyskuluja

x

Investointilaskelmat j
a hinnoittelu hallussa

x

Miten Ediste eroaa mainostoimistosta?

Ediste-rynnäkkö™ kirkastaa kilpailuetusi viikossa

Ei kotiläksyjä tai kiusallisia ryhmätöitä

Ediste on rynnäköinyt jo 
yli 150 palvelua suurille 
suomalaisille yrityksille.
”Edisteen 
asiakaslähtöinen 
näkökulma on 
lahjomaton.”

- Myynti- ja 
markkinointi
johtaja Tommi 
Elomaa, Tapiola

“Olemme kiteyttäneet 
palvelutuotteita, 
joiden avulla 
asiakkaamme 
saavat inves
toinnilleen 
erinomaisen 
tuoton.”

- Myyntijohtaja 
Tuula Ruokonen, 
Fortum Power 
Solutions

”Innostava 
projekti, jonka 
lopputulokset 
olivat hienot. 
Saimme yksin
kertaistettua sen, 
mitä halusimme 
sanoa. Saimme myös 
valmiiksi tuotetun 
markkinointi
materiaalin 
esitteineen, tuotepakkauksineen, 
myyntiesityksineen ja 
nettisaitteineen.”

- Toimitusjohtaja Taru Keronen, Area
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